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The relevance of the issue, related to building an informa-
tion infrastructure of technology transfer, is predetermined by the 
transformation of information into the most important resource of 
technological cooperation. At the same time, its effective function-
ing requires investment support on a regular basis. This paper ad-
dresses the establishment of regularities in the process of investing 
in the development of the information infrastructure of technology 
transfer and determining the rational volumes of these investments. 
This study was carried out in the context of the regional market, 
which is due to the territorial specificity of market processes, the 
peculiarity of information interaction among economic agents in a 
separate market.

The study results have identified the following patterns: the 
lower the transaction costs of technology transfer participants, the 
more productive the functioning of the information infrastructure; 
the more active the cooperation between the participants of tech-
nology transfer, the more investment revenues in the development 
of this infrastructure. Taking into consideration these patterns, a 
simulation model of the process of investing in the development of 
the information infrastructure of technology transfer has been built.

The proposed model was tested using an example of the real es-
tate market in the Prydniprovskyi economic region of Ukraine. As a 
result of the simulation experiment, the optimal level of costs for the 
development of the information infrastructure for technology trans-
fer has been established. It makes up 20 % of all available investment 
funds in this market. The proposed model could be adapted for other 
regional markets.

The results of this study could be useful for the system of state 
and regional management since they substantiate the directions of 
innovation policy formation and promote the development of tech-
nology transfer under the conditions of certain territorial systems.
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– at the state and regional levels – by creating favorable con-
ditions for the development of baby economy in countries with 
transition economies and by promoting optimal solutions of separate 
economic agents.

Keywords: nano-economy, baby economy, human economy, 
economy of nanotechnologies, self-management, nano innovation 
management, global transformations.
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The problem under investigation is determined by the fact that 
enterprises consist of separate economic agents that play an increas-
ingly important role in production processes and their management. 
The channels of such management provide the transfer of positive 
experience of the totality of economic agents to the global environ-
ment. Due to the permanent process of transformations in the world 
caused by this influence, the probability of being on the sidelines is 
a problem for most business entities. Their competitiveness and in-
tegration into the world economic networks depend on high-quality 
management and wide application of innovative technologies, in-
cluding nanotechnologies.

The conducted study revealed that:
– nano-economy consists of baby economy, human economy, and 

the economy of nanotechnologies; 
– the human economy is the central link and the main leader of 

the impact of nano-economy on global markets. The main compo-
nents of its management are self-management, self-marketing, and 
innovative management of the organization personnel;

– nanotechnologies, the economics of nanotechnologies, and 
transfer of nano-knowledge are at the initial stage of their develop-
ment; 

– the impact of nano-economy on the development of the global 
environment is carried out through the functions of nanomanage-
ment;

– the management channels of the nano-economy do not affect 
the entry of countries with transition economies into the global envi-
ronment due to the fact that they lack the system of nano-economy. 
This is proved by multifactor analysis of the impact of nano-economy 
on exports. The obtained indicators, such as exports of USD 57 bil-
lion (by the exchange rate of 2021), 281 universities, 1,941,701 busi-
ness entities, and 135 thousand scientific and technical institutions, 
do not correlate and determine low direct and inverse indicators of 
dependence.

The results of the study can be used:
– at separate enterprises – by using innovative personnel man-

agement, including motivating and training of personnel in self-
management and self-marketing;  
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The present research substantiates the theorical and method-
ological foundations of quantitative assessment of the prerequisites 
for the implementation of strategic directions of innovative develop-
ment of industrial enterprises under conditions of changing techno-
logical arrangement and the fourth industrial revolution. External 
and internal prerequisites for catching-up, leading and outstripping 
innovative development were determined and systematized. The 
two-step approach to assessing the sufficiency of prerequisites for the 
implementation of these directions was developed. It was proposed 
to assess external prerequisites according to the relative values of the 
indicators of the Global Innovation Index of the analyzed country, 
which take into account the highest and the lowest estimates of all 
countries Unlike existing approaches, the point-based score, rather 
than rating estimates of the indicators of countries are taken into ac-
count, which increases the assessment objectivity. The compliance of 
quantitative estimates with the levels of sufficiency of external pre-
requisites was determined using the Harrington Verbal-Numerical 
scale. It was proposed to assess internal prerequisites according to 
the author’s method of expert evaluations, which unlike existing 
ones, allows assessing the level of sufficiency of subsystems of the 
potential of innovative development of an enterprise. The two-step 
approach allows quantitative and comprehensive assessment of 
sufficiency of the prerequisites for the implementation of strategic 
directions of innovative development of industrial enterprises. It 
is possible to identify problems of prerequisites’ sufficiency, which 
allows their reasonable correction. The sufficiency of prerequisites 
for alternative directions of innovative development of machine-
building enterprises was evaluated using the new approach and 
the best directions were chosen. The analysis time was reduced by 
25–33 %, the accuracy of choice of directions and the effectiveness 
of their implementation strategies are increasing. The new approach 
improves strategic management of innovative development of in-
dustrial enterprises in the context of technological transformations

Keywords: innovative development, directions of innovative 
development, prerequisites for innovative development, industrial 
enterprises, strategic management
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Meeting the information needs of investors interested in acquiring 
a share of the enterprise, or individual intangible assets, the rights to 
use them, has led to the search for new concepts and models for com-
piling reporting information. It is important to know how the technol-
ogies used by an enterprise affect the environmental condition, what 
costs are necessary for personnel training, for staying competitive, 
etc. Under such conditions, the classic model of financial reporting 
does not meet modern requirements – it is retrospective in nature. To 
persuade investors to invest in companies focused on creating value, 
it is important to compile investment-oriented corporate reporting.

This paper reports the devised theoretical and methodological 
provisions, as well as the substantiation of practical recommenda-
tions for compiling investment-oriented integrated reporting, which 
includes a sequence of activities and a system of indicators for assess-
ing the financial and non-financial components of business opera-
tions, including indicators of the environmental and social activities 
of an enterprise, which ensures the transparency of information in 
terms of business risks and their management.

It is stated that the main goal of investment-oriented corporate 
reporting is to inform users about increasing the company’s market 
value. Indeed, the reflection of the importance of social and environ-
mental priorities, attention paid and efforts applied made to resolve 
social issues give confidence in the reliability of business and stimulate 
the attraction of investment resources. The examples of the companies 
chosen for this study have proven that the submission of complete in-
formation based on the groups of non-financial indicators of integrated 
reporting is a factor in increasing the market value of the company, 
and, accordingly, enhancing its investment attractiveness.

The devised proposals make it possible to summarize in a single 
format information about the activities of an enterprise, related risks, 
and its investment potential.

Keywords: integrated reporting, investment-oriented corpo-
rate reporting, financial indicators, social indicators, environmental 
indicators, labor indicators, market value of a company, investment 
attractiveness.
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theoretically – to researchers dealing with issues of financial secu-
rity, protectionism and public administration.
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The problem of supporting scientific and educational institu-
tions is considered. A method of selective financing of scientific 
and educational institutions that create innovative technologies 
taking into account their investment in innovative developments is 
proposed. On the basis of statistical data on the indicators for assess-
ing the activities of scientific and educational institutions and the 
indicator of the innovative potential of a scientific and educational 
institution from the production of innovations (PNn), their rating 
was calculated. The essence of PNn is to compare the indicators of 
the volumes of income of the special fund Dsfn and the volume of 
expenditures of the scientific and educational institution Vn.

In order to stimulate scientific and educational institutions to 
create innovative technologies, it was proposed to introduce tar-
geted investments. The problem of quantifying the rate of premium 
on the basis of an integrated approach in terms of indicators of in-
novative potential from the production of innovations and the rating 
of a scientific and educational institution for 2 institutions (namely: 
K and H) has been solved. Institution K will receive a large increase, 
and institution N will receive a smaller increase, the value of which 
will be 56.23 % and 43.76 %, respectively. The results showed the in-
dependence of the indicator of the innovative potential of a scientific 
and educational institution from the production of innovations from 
the previous rating of a scientific and educational institution, or vice 
versa. The proposed methodology has been tested by an experimen-
tal method, targeted investments have been determined based on an 
integrated approach in terms of indicators of innovative potential 
and the rating of a scientific and educational institution.

This study is of practical interest to government authorities and 
grantors when allocating funds according to the vector of selective 
financing of scientific and educational institutions through targeted 
investments in the development of innovative technologies, and 
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The processes of globalization and integration pose new chal-
lenges to the economy of any country, in particular, the issues of 
assessing and stimulating the innovative activity of enterprises in 
the context of constant transformation arise. Therefore, the purpose 
of this study was to substantiate the methodology for assessing the 
safety of the country’s innovative environment, based on stimulat-
ing the innovative activity of enterprises in the context of European 
integration.

The result of the study is the formation of methods for calculat-
ing the relative indicator of the country’s innovativeness and the 
general indicator of the safety of the innovative environment, which 
can be used in the future to assess the potential of other countries, 
they can serve as the basis for making decisions by foreign investors 
regarding investments in innovative projects. The advantages of 
using this methodology are taking into account the main factors of 
influence and conditions on the innovative activity of a particular 
country, and the simplicity of calculations.

As a research result, an assessment of the innovative activity 
of enterprises in the studied country in the context of European 
integration was obtained. To do this, first, the calculation of the rela-
tive innovation index was justified and performed. The advantage of 
this index is the visibility and greater accuracy in determining the 
place of the country, the level of innovativeness of the activities of 
its enterprises.

Justification and recommendations for cooperation with the EU 
are facilitated by an analysis of the peculiarities of commodity trade 
with the EU, a detailed analysis of the country’s environmental 
conditions for innovative activities of enterprises using statistical 
indicators that are easy to find in the public domain.

The compilation of a methodology for assessing the state of 
security of the innovation environment was facilitated by a detailed 
analysis of the dynamics of GDP and the factors contributing to 
innovative development, which adds validity to the research results 
and demonstrates the ease of calculations. The proposed methodol-
ogy has been tested and can be used to assess the potential of other 
countries seeking to integrate into the European space.

Keywords: innovation, innovative activity, innovative action, 
trade and economic cooperation, clustering, process of European 
integration, security of the innovative environment.
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ІНВЕСТУВАННЯ В РОЗВИТОК ІНФОРМАЦІЙНОЇ ІНФРАСТРУКТУРИ ТРАНСФЕРУ ТЕХНОЛОГІЙ В 

УМОВАХ РЕГІОНАЛЬНОГО РИНКУ (с. 6—17)

Olha Zinchenko, Olesya Finahina, Liudmyla Pankova, Ievgen Buriak, Yuliya Kovalenko

Актуальність проблеми формування інформаційної інфраструктури трансферу технологій обумовлена перетворенням інформа-

ції на найважливіший ресурс технологічної співпраці. Разом з тим її ефективне функціонування потребує інвестиційної підтримки 

на регулярній основі. Дослідження присвячено встановленню закономірностей процесів інвестування в розвиток інформаційної інф-

раструктури трансферу технологій та визначенню раціональних обсягів цих інвестицій. Воно проводилось в контексті регіонального 

ринку, що обумовлено територіальною специфікою ринкових процесів, особливістю інформаційної взаємодії економічних агентів 

окремого ринку. 

В результаті дослідження виявлені наступні закономірності: чим менші трансакційні витрати учасників трансферу технологій, 

тим продуктивніше функціонування інформаційної інфраструктури; чим активніша співпраця між учасниками трансферу техноло-

гій, тим більше інвестиційних надходжень в розвиток цієї інфраструктури. З урахуванням цих закономірностей розроблено імітацій-

ну модель процесів інвестування в розвиток інформаційної інфраструктури трансферу технологій. 

Запропонована модель апробована на прикладі ринку нерухомості Придніпровського економічного регіону України. В результаті 

імітаційного експерименту встановлено оптимальний рівень витрат на розвиток інформаційної інфраструктури трансферу техноло-

гій. Він складає 20 % всіх наявних інвестиційних засобів на цьому ринку. Запропонована модель може бути адаптована і для інших 

регіональних ринків.

Результати дослідження можуть бути корисними для системи державного та регіонального менеджменту, оскільки обґрунтову-

ють напрями формування інноваційної політики та сприяння розвитку трансферу технологій в умовах певних територіальних систем.

Ключові слова: ринок, трансфер технологій, інвестиції, інформаційна інфраструктура, трансакційні витрати, імітаційна модель.
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ДОСЛІДЖЕННЯ ВПЛИВУ УПРАВЛІНСЬКИХ КАНАЛІВ НАНОЕКОНОМІКИ НА ГЛОБАЛЬНІ 

ТРАНСФОРМАЦІІЇ У СВІТІ (с. 18—30)

Т. Г. Остапенко, О. Д. Онопрієнко, І. С. Гращенко, Е. І. Данілова

Проблема, що досліджується, визначається тим, що підприємства складаються з окремих економічними агентів, які відіграють 

все більшу роль у виробничих процесах та в управлінні ними. Канали такого управління забезпечують трансфер позитивного досві-

ду сукупності економічних агентів у глобальне середовище. Внаслідок перманентного процесу трансформацій у світі, викликаного 

цим впливом, вірогідність опинитись на узбіччі є проблемою більшості підприємницьких суб’єктів. Від якісного менеджменту та 

широкого застосування інноваційних, у тому числі нанотехнологій, залежить їх конкурентоспроможність та інтегрованість у світові 

господарські мережі. 

В результаті проведеного дослідження було встановлено, що:

– наноекономіка складається з бебіекономіки, економіки людини та економіки нанотехнологій;

– економіка людини є центральною ланкою та головним провідником впливу наноекономіки на глобальні ринки. Основними 

складовими її менеджменту є самоменеджмент, самомаркетинг та інноваційне управління персоналом організації;

– нанотехнології, економіка нанотехнологій й трансфер нанознань знаходяться на початковій стадії розвитку;

– вплив наноекономіки на розвиток глобального середовища здійснюється через функції наноменеджменту; 

– управлінські канали наноекономіки не впливають на входження країн з перехідною економікою в глобальне середовище через 

відсутність у них системи наноекономіки. Це підтверджує багатофакторний аналіз впливу наноекономіки на експорт. Отримані по-

казники: експорт у 57 млрд. дол. США (за курсом 2021 року), 281 університет, 1941701 суб’єкт господарювання та 135 тис. науково-

технічних установ не корелюють та визначають низькі прямі та зворотні показники залежності.

Результати дослідження можуть використовуватись:

– на окремих підприємствах – шляхом застосування інноваційного управління персоналом, включаючи мотивування і навчання 

персоналу самоменеджменту й самомаркетингу; 

– на державному й регіональному рівнях – шляхом створення сприятливих умов розвитку бебіекономіки в країнах з перехідною 

економікою та популяризації оптимальних рішень окремих економічних агентів. 

Ключові слова: наноекономіка, бебіекономіка, економіка людини, економіка нанотехнологій, самоменеджмент, наноінновацій-

ний менеджмент, глобальні трансформації.
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ПІДХІД ДО ОЦІНКИ ПЕРЕДУМОВ РЕАЛІЗАЦІЇ СТРАТЕГІЧНИХ НАПРЯМІВ ІННОВАЦІЙНОГО РОЗВИТКУ 

ПРОМИСЛОВИХ ПІДПРИЄМСТВ (31—46)

С. М. Ілляшенко, Н. С. Ілляшенко, Ю. С. Шипуліна, Д. В. Райко, В. В. Божкова

Роботу присвячено обґрунтуванню теоретико-методичних засад кількісної оцінки передумов реалізації стратегічних 

напрямів інноваційного розвитку промислових підприємств в умовах зміни технологічних укладів і четвертої промисло-

вої революції. Визначено і систематизовано зовнішні і внутрішні передумови наздоганяючого, лідируючого та виперед-

жаючого інноваційного розвитку. Розроблено двоетапний підхід до оцінки достатності передумов для реалізації цих на-

прямів. Зовнішні передумови запропоновано оцінювати за відносними значеннями показників Глобального інноваційного 

індексу аналізованої країни, що враховують найбільші і найменші оцінки усіх країн. На відміну від існуючих підходів, 

враховуються бальні, а не рейтингові оцінки показників країн, що підвищує об’єктивність оцінювання. За вербально-чис-

ловою шкалою Харрінгтона визначено відповідність кількісних оцінок рівням достатності зовнішніх передумов. Внутрішні 

передумови запропоновано оцінювати за авторською методикою експертних оцінок, яка на відміну від існуючих дозволяє 

оцінити рівень достатності підсистем потенціалу інноваційного розвитку підприємства. Двоетапний підхід дозволяє кіль-

кісно і комплексно оцінювати достатність передумов реалізації стратегічних напрямів інноваційного розвитку промислових 

підприємств. Можлива ідентифікація проблем достатності передумов, що дозволяє обґрунтовано їх коригувати. За новим 

підходом оцінено достатність передумов альтернативних напрямів інноваційного розвитку машинобудівних підприємств і 

обрано кращі. На 25–33 % скорочено час аналізу, зростає точність вибору напрямів і ефективність стратегій їх реалізації. Но-

вий підхід удосконалює стратегічне управління інноваційним розвитком промислових підприємств в умовах технологічних  

трансформацій.

Ключові слова: інноваційний розвиток, напрями інноваційного розвитку, передумови інноваційного розвитку, промислові під-

приємства, стратегічне управління.
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ФОРМУВАННЯ ІНВЕСТООРІЄНТОВАНОЇ ІНТЕГРОВАНОЇ ЗВІТНОСТІ: ПЕРЕВАГИ, СТАНДАРТИ, 

РЕКОМЕНДАЦІЇ (с. 47—54)

Т. В. Момот, М. Ю. Карпушенко, Г. Г. Соболева, О. Ю. Литовченко, І. О. Філатова

Задоволення інформаційних потреб інвесторів, зацікавлених в придбанні частки підприємства, або окре-

мих нематеріальних активів, прав на їх використання спричинила пошук нових концепцій та моделей форму-

вання звітної інформації. Важливо знати, як технології, що використовуються підприємством, впливають на екологічний 

стан, які витрати необхідні для навчання персоналу та його забезпечення на конкурентному рівні тощо. В таких умовах 

класична модель фінансової звітності не відповідає сучасним вимогам та вона має ретроспективний характер. Для переконання 

інвесторів вкладати кошти в компанії, орієнтовані на створення вартості важливим є складання інвестоорієнтованої корпоративної  

звітності.

Розроблені теоретико-методологічні положення та обґрунтуванні практичні рекомендацій щодо складання інвестоорієнтованої 

інтегрованої звітності, яка включає послідовність дій та систему показників для оцінки фінансових та нефінансових складових ді-

яльності, включаючи показники екологічної та соціальної діяльності підприємства, що забезпечує прозорість інформації в частині 

бізнес-ризиків та управління ними.

Стверджується, що основне завдання інвестоорієнтованої корпоративної звітності – інформування користувачів щодо збіль-

шення ринкової вартості компанії. Дійсно, відображення значущості соціальних та екологічних пріоритетів, уваги та зусиль, 

прикладених до вирішення соціальних проблем, дають упевненість у надійності бізнесу та стимулюють залучення інвестиційних 

ресурсів. На прикладі обраних для дослідження компаній доведено, що подання повної інформації за групами нефінансових по-

казників інтегрованої звітності є фактором збільшення ринкової вартості компанії та, відповідно, підвищення її інвестиційної 

привабливості.

Розроблені пропозиції дають змогу звести в єдиний формат інформацію про діяльність підприємства, ризики та його інвестицій-

ний потенціал. 

Ключові слова: інтегрована звітність, інвестоорієнтована корпоративна звітність, фінансові показники, соціальні показники, 

екологічні показники, трудові показники, ринкова вартість компанії, інвестиційна привабливість.
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РОЗРОБКА МЕТОДИКИ ВИБІРКОВОГО ФІНАНСУВАННЯ НАУКОВО-ОСВІТНІХ ІНСТИТУЦІЙ ШЛЯХОМ 

АДРЕСНИХ КАПІТАЛОВКЛАДЕНЬ В РОЗВИТОК ІННОВАЦІЙНИХ ТЕХНОЛОГІЙ (с. 55—62)

Я. С. Левченко, О. І. Дмитрієва, І. Ю. Шевченко, І. Г. Брітченко, В. В.Круглов, Н. Е. Аванесова, О. В. Кудрявцева,  

О. О.Солодовнік

Розглянуто проблему підтримки науково-освітніх інституцій. Запропоновано методика вибіркового фінансування науково-

освітніх інституцій, які створюють інноваційні технології з урахуванням їх капіталовкладень в інноваційні розробки. На підставі 

статистичних даних за показниками оцінки діяльності науково-освітніх інституцій та показника інноваційного потенціалу науково-

освітньої інституції від провадження інновацій проведено розрахунок їх рейтингу. Сутність PNn полягає у співставленні показників 

обсягів доходів спеціального фонду Dsfn та обсягу видатків науково-освітньої установи Vn. З метою стимулювання науково-освітніх 

інституцій до створення інноваційних технологій запропоновано впровадження адресного капіталовкладення. Вирішено задачу 

кількісної оцінки ставки адресного капіталовкладення на основі комплексного підходу за показниками інноваційного потенціалу від 

провадження інновацій та рейтингу науково-освітньої інституції для 2 інституцій (а саме: К та H). Більше адресне капіталовкладення 

отримає установа К, а меншу – установа Н, величина яких складе 56,23 % та 43,76 % відповідно. Результати засвідчили незалежність 

показника інноваційного потенціалу науково-освітньої інституції від провадження інновацій від попереднього рейтингу науково-

освітньої інституції чи навпаки. Проведено апробацію запропонованої методики експериментальним методом, визначено адресні ка-

піталовкладення на основі комплексного підходу за показниками інноваційного потенціалу та рейтингу науково-освітньої інституції.

Дане дослідження практично цікаво державним органам управління та грантодателям при розподілі коштів за вектором вибірко-

вого фінансування науково-освітніх інституцій шляхом адресних капіталовкладень в розвиток інноваційних технологій, а теоретич-

но – дослідникам, що займаються питаннями фінансового забезпечення, протекціонізму та державного адміністрування.

Ключові слова: науково-освітня інституція, надбавка, інноваційні технології, вибіркове фінансування, адресні капіталовкладен-

ня, рейтинг.
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ОЦІНКА ІННОВАЦІЙНОЇ АКТИВНОСТІ ПІДПРИЄМСТВ В УМОВАХ ЄВРОІНТЕГРАЦІЇ (с. 63—73)

Т. Л. Зубко, І. О. Ковшова, Н. Б. Ільченко, В. В. Лаптєва, І. М. Вавдійчик 

Процеси глобалізації та інтеграції ставлять нові виклики перед економікою будь-якої країни, зокрема, виникають питання оцінки 

та стимуляції інноваційної діяльності підприємств в умовах постійної трансформації. Тому метою цього дослідження стало обґрун-

тування методики оцінки безпеки інноваційного середовища країни, що базується на стимулюванні інноваційної активності підпри-

ємств в умовах євроінтеграції. 

Результатом дослідження є формування методик розрахунків відносного показника інноваційності країни і загального показника 

безпеки інноваційного середовища, які можуть надалі використовуватися для оцінки потенціалу інших країн, вони можуть слугувати 

основою для прийняття рішень іноземними інвесторами щодо інвестицій в інноваційні проекти. Перевагами використання даної 

методики є врахування основних факторів впливу і умов на інноваційну активність окремо взятої країни, та простота розрахунків.

В результаті дослідження отримано оцінку інноваційної активності підприємств досліджуваної країни в умовах євроінтеграції. 

Для цього спершу було обґрунтовано і виконано розрахунок відносного інноваційного індексу. Перевагою цього індексу є наочність і 

більша точність визначення місця країни, рівня інноваційності діяльності її підприємств. 

Обґрунтуванню і рекомендаціям стосовно співпраці з ЄС сприяють аналіз особливостей товарної торгівлі з ЄС, детальний аналіз 

умов середовища країни для інноваційної діяльності підприємств за статистичними показниками, які легко знайти у відкритому до-

ступі. 

Складанню методики оцінки стану безпеки інноваційного середовища сприяв детальний аналіз динаміки ВВП та факторів спри-

яння інноваційному розвитку, що додає обґрунтованості результатам дослідження і демонструє легкість розрахунків. Запропонована 

методика апробована і може бути використана для оцінки потенціалу інших країн, що прагнуть інтегруватись у європейський простір.
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