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РОЗВИТОК ДІАГНОСТИКИ ПІДПРИЄМСТВА У СИСТЕМІ ЕЛЕКТ-
РОННИХ ПУБЛІЧНИХ ЗАКУПІВЕЛЬ НА ЗАСАДАХ ЛОГІСТИКИ 

Клювак О. В., Скриньковський Р. М.  

1. Вступ
Здійснення функцій і завдань державних установ усіх рівнів є неможли-

вим без здійснення закупівель товарів, робіт та послуг для задоволення найваж-
ливіших суспільних потреб на основі раціонального використання державних 
коштів та розвитку конкурентної економіки. На даний час пріоритетними на-
прямами у сфері державного управління в Україні та в країнах Європи є: вико-
ристання та розвиток існуючих систем з надання електронних послуг, створен-
ня інтегрованого електронного уряду, удосконалення IT-компетенції на держа-
вному рівні, активізація приватного сектора тощо. Тому основними факторами 
ефективного функціонування публічних електронних закупівель є розвиток ін-
формаційно-комунікаційних технологій та використання логістично-
зорієнтованого управління потоковими системами державних замовників та пі-
дприємств-учасників тендерних процедур. Крім того для успішної (ефективної, 
результативної) роботи електронного урядування в Україні необхідним і доці-
льним є розробка підходів до визначення рівня готовності держави та бізнесу в 
аспекті публічних електронних закупівель із урахуванням логістичних проце-
сів. Це обумовило актуальність роботи. 

3. Об’єкт дослідження та його технологічний аудит
Об’єктом дослідження є процеси формування, використання та напрями 

розвитку діагностики підприємства у системі електронних публічних закупі-
вель із урахуванням логістичних процесів. 

Предметом дослідження є розвиток діагностики підприємства у системі 
електронних публічних закупівель на засадах логістики. 

При обґрунтуванні вихідних положень (концептуальних засад) з побудо-
ви діагностики підприємств у системі публічних електронних закупівель на за-
садах логістики враховано результати досліджень з теорії та думки керівників 
підприємств в Україні (зокрема ПП “АМК”, ТзОВ “Ядро”, ПП “ГалТеплоСер-
віс” та ін.) і польської компанії “Zakład Handlowo-Usługowy BHP”. 

4. Мета та задачі дослідження
Метою наукового дослідження є обґрунтування теоретичних положень та 

розроблення практичних рекомендацій з удосконалення діагностики підпри-
ємств у системі публічних електронних закупівель на засадах логістики. 

Для досягнення поставленої мети дослідження визначено такі наукові за-
вдання: 

1) розкрити сутність поняття “інформаційно-фінансові потоки” як
складових оптимізаційних процесів у закупівельній процедурі; ТО
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2) представити концептуальні засади діагностики підприємства у про-
цесі здійснення електронних публічних закупівель в аспекті логістики; 

3) розробити практичні рекомендації до побудови системи показників 
функціонування електронних публічних закупівель на макро- та мікрорівнях із 
урахуванням логістичних процесів. 
 

4. Аналіз літературних даних та постановка проблеми 
Дослідженнями у сфері формування та розвитку системи електронних 

публічних закупівель, обґрунтування науково-теоретичних та прикладних засад 
економічної діагностики та логістики підприємств займається багато науковців 
та практиків [1–12]. Так, зокрема, у роботі [1] проаналізовано та уточнено іс-
нуючі концептуальні засади моделювання та управління логістичним ризиком 
підприємства. Автори [6] обґрунтовують систему факторів, які впливають на 
участь середніх та малих підприємств Нової Зеландії у публічних електронних 
закупівлях. Дослідження [7] присвячено аналізу особливостей упровадження 
систем електронних закупівель та закупівельного процес на макрорівні. Методи 
прогнозування соціально-економічних ефектів від упровадження електронних 
закупівель у державних установах досліджують закордонні автори у праці [8]. 
У праці [23] запропоновано рекомендації щодо діагностування та оптимізації 
електронних закупівель з погляду теорії інформації. Автором у праці [24] висві-
тлено підхід щодо визначення ціни пропозиції та переможця в електронній тен-
дерній процедурі. У дослідженні [25] запропонована концептуальна модель 
оцінювання рівня готовності будівельних підприємств до впровадження елект-
ронних закупівель у країнах, що розвиваються. 

Таким чином, як свідчить теорія та практика за проблемою, слід зазначити, 
що сьогодні недостатньо вивченими залишаються питання діагностики мікро-
рівня (рівня підприємств) у системі електронних публічних закупівель та 
пов’язані з нею логістичні процеси. Поряд з тим, існування значних розбіжнос-
тей у теорії та практиці, а також нормативно-правова неузгодженість у цій сфе-
рі зумовлює необхідність в розвитку (або удосконаленні) теоретико-
методологічної та методичної бази діагностики підприємства у системі елект-
ронних публічних закупівель на засадах логістики. 
 

5. Методи досліджень 
Для вирішення поставлених завдань було використано такі загальнонау-

кові та спеціальні методи, зокрема: теоретичного узагальнення, систематизації 
та системного аналізу, метод експертних оцінок, графічний метод, статистичні 
методи та економіко-математичне моделювання. 
 

6. Результати дослідження 
Більшість підприємств України на сучасному етапі розвитку економіки ви-

користовує логістично-зорієнтоване управління своєю діяльністю. В основі та-
кого управління лежить забезпечення оптимального рівня конкурентоспромож-
ності підприємства. Основними структурними складовими конкурентоспромо-
жності підприємства є: 

– ефективність та результативність функціонування (рис. 1); НЕ
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– конкурентоспроможність продукції (товарів, робіт, послуг); 
– концентрованість ринку, на якому підприємство функціонує [1–5]. 

 

 
Рис. 1. Піраміда ефективності діяльності підприємства в системі “інформація – 

ресурс – час” 
 

Проте, в умовах мінливості ринку та недостатньо вивчених науковцями 
моделей побудови оптимальних логістично-зорієнтованих стратегій, формування 

ВНУТРІШНЯ ЕФЕКТИВНІСТЬ (ступінь 
використання внутрішніх можливостей) 

ЗОВНІШНЯ ЕФЕКТИВНІСТЬ (ступінь 
використання ринкових можливостей) 
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Ринок Фінанси 

БАЧЕННЯ – найва-
жливіший орієнтир 
системи стратегіч-
ного управління 

ЦІЛІ 

ПОКАЗНИКИ 
(бізнес індикатори) – система збалансованих 
показників (David P. Norton, Robert S. Kaplan, 

Lawrence S. Maisel; 1991 – 1992): 
фінанси, клієнти, бізнес-процеси, 

людські ресурси 

Департаменти 

Оперативні 
ситеми 
бізнесу 

Відділи 

1. Ефективність операційної діяльності; 2. Ефективність інвестиційної діяльності; 
3. Ефективність фінансової діяльності

ФІНАНСОВО-
ЕКОНОМІЧНА ЕФЕКТИВ-

НІСТЬ: 
- коефіцієнт (Кт) рентабельності 
капіталу (активів); 
- Кт загальної ліквідності; 
- Кт автономії; 
- Кт фінансового левериджу 

ВИРОБНИЧО-
ТЕХНОЛОГІЧНА 
ЕФЕКТИВНІСТЬ: 
- фондовіддача; 
- матеріаловіддача; 
- продуктивність; 
- фондоозброєність 

КОМЕРЦІЙНА ЕФЕКТИВНІСТЬ: 
- Кт рентабельності реалізації продукції; 
- середній термін погашення (СТП) кре-
диторської заборгованості, дні; 
- СТП дебіторської заборгованості, дні 

1. Система “інформація – ресурс – час”; 2. Освітньо-фаховий потенціал персоналу 
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та функціонування логістичної системи підприємства часто відбувається спон-
танно та неефективно. Крім того, логістичне управління в основному зводиться 
до управління товарними потоками, не акцентуючи особливої уваги на логістич-
ному управлінні інформацією, фінансами та електронними документами. 

У схемі проведення електронних закупівель виокремимо дев’ять етапів:  
1) планування закупівель; 
2) формування оголошення про проведення закупівлі; 
3) безпосередньо електронне тендерування; 
4) завершення електронного аукціону; 
5) визначення переможця; 
6) узгодження та підписання договору між переможцем тендеру та замо-

вником; 
7) проведення електронних платежів; 
8) виконання замовлення (постачання товарів, надання послуг, виконання 

робіт) переможцем тендерної процедури; 
9) супроводження договорів та контроль за їх виконанням. 
На кожному із етапів електронних публічних закупівель відбуваються та-

кі логістичні процеси: з інформаційними, інформаційно-фінансовими, фінансо-
вими потоками, з потоками електронних та паперових документів, з потоками 
товарів, послуг, робіт. 

В основі логістичної концепції та розвитку інформаційних технологій для 
функціонування систем електронних публічних закупівель лежить сутність по-
няття «інформаційно-фінансові потоки». Інформаційно-фінансові потоки – це 
рух електронних грошей або платежів, які реалізовані у безготівковій формі еле-
ктронним шляхом від замовника (державні підприємства, установи та організа-
ції) до учасника-переможця тендерної процедури (підприємницькі бізнес-
структури). 

З точки зору ефективності та результативності функціонування логістич-
них ланцюгів інформаційно-фінансові потоки являють собою складову оптимі-
заційних процесів закупівель (табл. 1) [6–12]. 
 

Таблиця 1 
Процес здійснення електронних публічних закупівель в аспекті логістики 
№ 
з/п 

Етап елект-
ронних пуб-
лічних заку-

півель 

Логістичні про-
цеси в межах 

етапів електрон-
них публічних 
закупівель 

Напрями логістики ві-
дповідно до логістич-

них процесів 

Короткий опис 
етапу електрон-
них публічних 
закупівель 

1. Планування 
закупівель 

1. Логістичний 
процес з інфор-
маційними пото-

ками; 
2. Логістичний 
процес з потока-
ми електронних 
документів. 

1. Інформаційна логіс-
тика; 

2. Документологістика. 

 Заповнення та 
рух електронних 
документів, зок-
рема річного 

плану закупівель.
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2. Формування 
оголошення 
про прове-

дення закупі-
влі 

1. Логістичний 
процес з потока-
ми електронних 
документів; 

2. Логістичний 
процес з інфор-
маційними пото-

ками. 

1. Документологістика; 
2. Інформаційна логіс-

тика. 

 Формування 
оголошення в 

електронній сис-
темі про прове-
дення відкритих 

торгів; 
 формування 
оголошення про 
проведення кон-
курентного діа-

логу; 
 обмін інформа-
цією щодо пред-
мету закупівель 
між замовником 
та учасниками 

тендеру. 
3. Електронне 

тендерування 
1. Логістичний 
процес з потока-
ми електронних 
документів; 

2. Логістичний 
процес з інфор-
маційними пото-

ками. 

1. Документологістика; 
2. Інформаційна логіс-

тика. 

 Опрацювання 
всіх поданих 
пропозицій; 
 формування 

рейтингу позицій 
учасників за по-
казником – ціна. 

4. Завершення 
електронного 
аукціону 

1. Логістичний 
процес з інфор-
маційними пото-

ками. 
 

1. Інформаційна логіс-
тика. 

 Оприлюднення 
рейтингу позицій 
учасників за по-
казником – ціна; 
 аналіз пропози-
ції з найнижчою 
ціною щодо від-
повідності квалі-
фікаційним кри-
теріям учасника 
та технічним 

(якісним) харак-
теристикам пре-
дмету закупівлі. 

5. Визначення 
переможця 

1. Логістичний 
процес з інфор-
маційними пото-

ками. 

1. Інформаційна логіс-
тика. 

 Рух інформації 
щодо переможця 
до відповідаль-
ного підрозділу 
замовника для 
організації робо-
ти з укладання 
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договору про за-
купівлю. 

6. Узгодження 
та підписання 
договору 

1. Логістичний 
процес з інфор-
маційними пото-

ками; 
2. Логістичний 
процес з потока-
ми електронних 
документів. 

1. Інформаційна логіс-
тика; 

2.Документологістика. 

 Рух проекту 
договору між 

підрозділами за-
мовника та в на-
прямку до підп-
риємства - пере-

можця. 

7. Проведення 
електронних 
платежів 

1. Логістичний 
процес з інфор-
маційними пото-

ками; 
2. Логістичний 
процес з фінан-
совими потока-

ми; 
3. Логістичний 
процес з інфор-

маційно-
фінансовими по-

токами; 

1. Інформаційна логіс-
тика; 

2. Інформаційно-
фінансова логістика; 

3. Фінансова логістика. 
 

 Рух платежів 
електронним 

шляхом від орга-
нізатора до учас-
ника-переможця 
тендерної проце-

дури. 

8. Постачання 
товарів, на-
дання послуг, 
виконання 

робіт 

1. Логістичний 
процес з інфор-
маційними пото-

ками; 
2. Логістичний 
процес з потока-
ми документів; 
3. Логістичний 
процес з потока-
ми товарів, пос-

луг, робіт. 

1. Інформаційна логіс-
тика; 

2. Документологістика; 
3. Товарна логістика; 
4. Логістика послуг; 
5. Логістика робіт. 

 Реалізація тен-
дерного замов-
лення (рух това-
рів, послуг, робіт 
у напрямку від 
підприємства-
переможця до 
замовника). 

9. Супрово-
дження дого-
ворів та конт-
роль за їх ви-
конанням 

1. Логістичний 
процес з інфор-
маційними пото-

ками; 
2. Логістичний 
процес з потока-
ми документів. 

1. Інформаційна логіс-
тика; 

2. Документологістика. 
 

 Рух документів 
та інформації, 
необхідних для 
реалізації замов-
лення та завер-
шення тендерної 

процедури. 
Джерело: Складено авторами з урахуванням [13–17]  
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Даний логістичний підхід до розгляду процесу електронних тендерних 
процедур (табл. 1) є підґрунтям для аналізу макро- та мікрорівнів функціону-
вання електронної системи публічних закупівель. Поряд з тим, доцільно запро-
понувати такі показники, як: 

1) готовності суб’єктів електронних тендерних процедур до проведення 
та участі у закупівлях; 

2) ефективності та результативності діяльності держави та підприємств в 
контексті взаємодії та проведення бізнес-операцій електронним шляхом (рис. 1) 
[18–25]. 

Як видно з табл. 1 та рис. 2, діагностика підприємства у системі електрон-
них публічних закупівель на засадах логістики являє собою процес ідентифіка-
ції стану готовності до участі в електронних тендерних процедурах, аналізу 
ефективності і оцінювання результативності зазначеної участі за відповідними 
показниками з урахуванням: 

1) логістичних процесів в межах етапів електронних публічних закупівель; 
2) юридичної відповідальності за порушення законодавства України про 

публічні закупівлі [13], електронну комерцію [14], електронні документи та 
електронний документообіг [15] і електронний цифровий підпис [16]. 
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Рис. 2. Показники функціонування системи електронних публічних закупівель 

на макро- та макрорівнях 
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Встановлено, що для підприємств рівень результативності участі в елект-
ронних публічних тендерних процедурах (R, %) рекомендується розраховувати 
за формулою (1) : 
 

%100
1


Q

Q
R w

,      (1) 

 
де Qw – кількість фактичних виграшів в системі «інформація-ресурс-час» (ус-
пішних завершених тендерних процедур), од.; Ql – загальна кількість лотів (кі-
лькість тендерних процедур, в яких підприємство брало участь), од. (табл. 2). 
 

Таблиця 2 
Параметри успішних тендерних процедур у системі «ProZorro» з позиції підп-
риємств-учасників протягом 2015–2016 рр. 

Назва підпри-
ємства-

переможця 
(ТОП-10 учас-

ників) 

Вид економічної 
діяльності підп-

риємства 
 

Ql, 
од. 

Qw, 
од. 

Сума лотів, 
тис. грн. 

Сума виграної 
тендерної про-
позиції, тис. 

грн. 

 R, % 

2015 рік 
Кількість учасників (з них із статусом тендера – кваліфікація переможця), од.: 

8092 (1200) 

1.ТзОВ «Інтер-
пайп Україна» 

Виробництво труб 
для нафтогазової 
промисловості, 
транспортування 
нафти і газу, ма-
шинобудування і 
енергетичної галу-

зі 

6 6 319626,346 297653,640 100,00

2.ТзОВ «Нау-
ково виробниче 
підприємство 
«Темп 3000» 

 

Виробництво пря-
дива, тканин, ро-
бочого та спеціа-
льного одягу, за-
собів індивідуаль-
ного броне захисту 

14 13 263776,800 243936,592 92,86 

3.ПАТ «Укр-
газ-

видобування» 
 

Вертикально інте-
грована компанія з 
замкнутим циклом 
виробництва – від 
пошуку та розвід-
ки родовищ нафти 
і газу, їх розробки, 
а також видобутку, 
транспортування, 

5 2 392132,160 146001,400 40,00 
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переробки вугле-
водневої сировини 
і реалізації нафто-

продуктів 
4. ТзОВ «Вог 

Рітейл» 
 

Імпорт та реаліза-
ція пального 

21 12 173045,588 123268,981 57,14 

5.Державне пі-
дприєство 

«Укртранс-
нафтопродукт» 

 

Транспортування, 
постачання та тор-
гівля нафтопроду-

ктами 

8 5 239752,500 116 283,240 62,50 

6. ТзОВ «Мета 
Оіл» 

 

Виробництво па-
лива 

1 1 100587,300 95369,887 100,00

7.ТзОВ «Трейд 
Коммодіті» 

 

Виробництво нее-
тилованих бензи-
нів та палива 

6 2 491582,160 93602,824 33,33 

8.ТзОВ «ІСО» 
 

Виробництво текс-
тильної продукції 

105 19 582444,850 86141,590 18,10 

9.ТзОВ «ОЛ-
ТЕКС» 

 

Виробництво то-
варів легкої про-
мисловості (забез-
печення форменим 
одягом силових 
міністерств та ві-
домств, спеціаль-
ним одягом прові-
дних вітчизняних 
підприємств ма-
шинобудування, 
інфраструктури, 
телекомунікацій 

74 17 512025,306 77305,449 22,97 

10.ЧП «ШФ 
«АВИТЕКС» 

 

Виробництво то-
варів легкої про-

мисловості 
26 8 218271,950 63188,400 30,77 

2016 рік 
Кількість учасників (з них із статусом тендера – кваліфікація переможця), од.: 

59966 (6362) 
1. ТзОВ «Вік-
но-маркет» 

 

Оптова торгівля 
будівельними ма-

теріалами 
27 9 873,165 380504883,682 33,33 

2. ПАТ «Наці-
ональна акціо-
нерна компанія 

«Нафтогаз 

Розвідка та розро-
бка родовищ, тра-
нспортування та 
зберігання нафти і 

164 164 12984413,883 12981,230 100,00НЕ
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України» газу, постачання 
природного і скра-
пленого газу спо-

живачам 
3. Консорціум 

«Науково-
виробниче 
об’єднання 

«Укр-
гідроенергобу» 

Будівництво та ре-
конструкція гідро-
електростанцій та 
інших гідротехні-

чних споруд 

5 2 4890970,939 4329590,748 40,00 

4. ПАТ «Сум-
ське машино-
будівне науко-
во-виробниче  
об’єднання» 

Випуск устатку-
вання для нафто-
вої, газової, хіміч-
ної і атомної про-

мисловості 

27 10 5003417,765 4144 881,167 37,04 

5. Приватно-
виробниче ко-
мерційне виро-
бництво «Су-
путник» 

Будівництво жит-
лових і нежитло-
вих будівель 

10 10 1493,374 2941680,989 100,00

6. ТзОВ 
«Трейд Ком-

модіті» 
 

Виробництво нее-
тилованих бензи-
нів та палива 

136 39 6943308,616 1832529,662 28,68 

7. ТзОВ «Інте-
рпайп Україна» 

Виробництво труб 
для нафтогазової 
промисловості, 
транспортування 
нафти і газу, ма-
шинобудування і 
енергетичної галу-

зі 

28 23 1549470,104 1334002,026 82,14 

8. ПАТ «Тур-
боатом» 

Від проектно-
конструкторських і 
науково-дослідних 
робіт до виготов-
лення, складання, 
випробування тур-
бін та іншого енер-
гетичного облад-
нання, відванта-

ження 

13 11 1643,339 1110412,835 84,62 

9. ТзОВ «Ніко 
Діамант» 

Продаж автомобі-
лів, їх гарантійне 
та післягарантійне 
технічне обслуго-

5 2 963827,818 959765,317 40,00 ТО
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вування, продаж 
оригінальних запа-
сних частин, аксе-
суарів та автокос-

метики 

10. ПАТ «Киї-
венерго» 

Електропостачан-
ня та теплопоста-

чання 
551 551 765328,144 896041,435 100,00

1Дані подані станом на 18.12.2016 р. 
Джерело: складено авторами на основі [18–19; офіційні веб-сайти підпри-
ємств; 23–25]  
 

Поряд з тим з’ясовано, що станом на грудень 2015 р. економія для України 
внаслідок упровадження системи електронних публічних закупівель «ProZorro» 
склала 453,97 млн. грн., станом на грудень 2016 р. – 19,39 млрд. грн. Вищезазна-
чені сумарні показники економії для держави відображають різницю планової су-
ми закупівлі та найкращої цінової пропозиції в електронному аукціоні [19–25]. 
 

7. SWOT-аналіз результатів досліджень 
Strengths. Сильною стороною у проведеному досліджені є новий підхід до 

побудови системи показників функціонування електронних публічних закупі-
вель на макро- та макрорівнях із урахуванням логістичних процесів в межах 
етапів електронних публічних закупівель. Поряд з тим, запропоновано нові ідеї 
та рішення щодо розрахунку рівня результативності участі підприємства в еле-
ктронних публічних закупівлях у системі «інформація-русурс-час». 

Weaknesses. Слабкою стороною є те, що будь-які зміни у законодавстві, 
регуляторна політика, стан техніко-технологічного забезпечення, політична не-
стабільність і корупційні ризики суттєво впливають на рівень якості інформації 
у системі «інформація-русурс-час».  

Запропонований підхід до розрахунку показника рівня результативності 
участі в електронних публічних тендерних процедурах рекомендується викори-
стовувати підприємствами в якості самодіагностики у цьому напрямі, а також з 
метою удосконалення системи ведення тендерної документації та процедури 
відбору переможців закупівель державними замовниками. 

Opportunities. Перспективою подальших досліджень у цьому напрямі є 
формування полікритеріальної системи діагностики публічних електронних за-
купівель з урахуванням її таких діагностичних цілей, як: 

1) діагностика ефективності управління фінансовими потоками підпри-
ємств у системах державних електронних закупівель; 

2) діагностика системи взаємодії держави та бізнесу в аспекті електрон-
них публічних закупівель [23]; 

3) діагностика підприємства у системі електронних публічних закупівель 
на засадах логістики; 

4) діагностика тендерного забезпечення підприємств у системі електрон-
них публічних закупівель; НЕ
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5) діагностика критеріїв відбору підприємств у системі публічних елект-
ронних закупівель. 

Threats. Знаходяться в сфері оцінки факторів зовнішнього середовища пі-
дприємства прямої дії, особливо корупційних ризиків. Тут доцільно зазначити, 
що фактори впливу прямої дії на діяльність підприємства базуються на єдності 
та тісному взаємозв’язку між собою, тобто зміна одних факторів може призвести 
до зміни інших факторів, а і відповідно на – результати діагностики підприємст-
ва у системі електронних публічних закупівель на засадах логістики. 
 

8. Висновки 
Як свідчить аналіз літературних джерел [1–25] та діюча практика функці-

онування підприємств у системі електронних публічних закупівель на засадах 
логістики можна зробити такі загальні висновки, які полягають у такому: 

1. Встановлено, що інформаційно-фінансові потоки лежать в основі логіс-
тичної концепції та розвитку інформаційних технологій для функціонування 
систем електронних публічних закупівель. Під інформаційно-фінансовими по-
токами (як складовими оптимізаційних процесів закупівель) запропоновано ро-
зуміти рух електронних грошей або платежів, які реалізовані у безготівковій 
формі електронним шляхом від замовника (державні підприємства, установи та 
організації) до учасника-переможця тендерної процедури (підприємницькі біз-
нес-структури).  

2. Діагностика підприємства у системі електронних публічних закупівель 
на засадах логістики являє собою процес ідентифікації стану готовності до уча-
сті в електронних тендерних процедурах, аналізу ефективності і оцінювання 
результативності зазначеної участі за відповідними показниками (параметрами) 
з урахуванням: 

2.1) логістичних процесів з інформаційно-фінансовими,  інформаційними, 
фінансовими потоками, з потоками електронних та паперових документів, з по-
токами товарів, послуг, робіт в межах етапів електронних публічних закупівель; 

2.2) юридичної відповідальності за порушення законодавства України про 
публічні закупівлі, електронну комерцію, електронні документи та електронний 
документообіг і електронний цифровий підпис. 

3. Ключовими показниками (параметрами) рівня результативності участі 
в електронних публічних тендерних процедурах є: кількість фактичних вигра-
шів в системі «інформація-ресурс-час» (успішних завершених тендерних про-
цедур); загальна кількість лотів (кількість тендерних процедур, в яких підпри-
ємство брало участь). На основі проведених розрахунків з’ясовано, що для віт-
чизняних підприємств показник рівня результативності участі в електронних 
публічних тендерних процедурах є безпосередньо залежним від показника ефе-
ктивності та готовності підприємства до участі в електронних державних тен-
дерних процедурах.  
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