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The object of study is the importance of medical techno-
logy and healthcare delivery in the COVID-19 pandemic.

The COVID-19 pandemic has caused many changes to 
the business, healthcare, and societal landscape. The changes 
have had varying effects on key industries, demanding them 
to realign to fit new pandemic-imposed environmental con-
ditions. This study seeks to investigate the effects of the 
COVID-19 pandemic on medical device strategy and firm 
performance of company X, and to provide recommendations 
and insights on strategies to ensure continuity post-pandemic. 
A qualitative analysis of the results from nine interviews 
with associates regarding the effects of COVID-19 on firm 
performance and strategy at company X was explored. The 
findings from a thematic analysis of the interview data are 
reported and related to the study’s research objectives. Find-
ings showed that the COVID-19 pandemic forced company 
X to adjust its strategy to align it with the changing environ-
ment. However, the data showed that the unknown nature 
and uncertainty of the COVID-19 pandemic environment 
meant that the realignment of strategy to the prevailing 
dynamics was unique. This study’s key findings indicate that 
COVID-19 strongly influenced financial performance, which 
influenced firm performance significantly. In addition, finan-
cial performance measures were found to have more impact 
than non-financial performance measures such as strategic 
performance. The main recommendation emanating from the 
study was to improve the organization’s agility, versatility, 
and speed. This would be achieved through simplifying pro-
cesses, streamlining decision-making, and enhancing speed in 
the market. Agility and versatility are necessary to overcome 
or take advantage of new developments from the pandemic 
and post-pandemic environment.

This research study can assist medical enterprises in other 
countries to stream their services and align strategy to meet 
the dynamic environment caused by the COVID-19.

Keywords: COVID-19 pandemic, economic effects, health 
care, medical device strategy, firm performance.
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The object of research is the accountant’s professional 
judgment, which should be considered as an expression of 
opinion about the display of information about facts, events, 
operations of the company’s activities in accounting and 
financial reporting in conditions of uncertainty, as well as 
the acquisition of responsibility for the results of decisions 
made on the basis of professional judgment. The expression of 
professional judgment is inevitable in accounting and report-
ing in accordance with International Financial Reporting 
Standards (IFRS). When using the elements of the account-
ing method, the main tasks, results of application, as well as 
potential influencing factors on the formation of professional 
judgment are determined.

The interdependence of individual elements of the ac-
counting method and professional judgment in the conditions 
of application of IFRS lead to the emergence of information 
risks and the variability of the interpretation of accounting 
information by users when making management decisions. 
The variety of operations, facts and events of the company’s 
activity requires the application of different methodological 
approaches to the formation of information, taking into ac-
count their specificities. Under such conditions, the lack of 
unambiguous recommendations and interpretations prompts 
the accountant to find its own well-founded position on the 
expediency of applying certain accounting procedures and 
methods to display information in financial statements. The 
availability of professional knowledge of the theory and me-
thodology of accounting, compliance with ethical norms and 
competencies determines the level of application of profes-
sional judgment regarding the use of elements of the account-
ing method in the conditions of application of IFRS. The prac-
tical application of the obtained results will contribute to the 
determination of uniform methodological approaches in order 
to ensure the reliability of accounting information provided to 
users for making management decisions.

Keywords: professional judgment, IFRS, accounting, in-
ventory, documentation, calculation, double entry, reporting.
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The object of research is the electronic industry and 
economy on the example of Ukraine. The rapid development 
of national economies is accompanied by the introduction 
of the best innovative technologies and knowledge, which 
leads to the informatization of all processes in society. The 
electronic industry plays a key role in the development of the 
economies of market countries. And the problem of the global 
shortage of semiconductors, which are components in most 
devices, actualizes the pressing issue of the development of 
the electronic industry in Ukraine.

In the course of the study, the method of theoretical 
analysis was used in the study of the electronic industry in 
Ukraine and statistical tools were used in the identification 
and assessment of trends in the development of the indus-
try in Ukraine. As well as methods of theoretical analysis, 
comparison and generalization for the general analysis of the 
development of the domestic economy, and a graphic method 
for the analysis of statistical data on changes in the socio-
economic state of the country and industry.

The proposed work examines the development of the 
electronic products market and industry in Ukraine. The 
obtained results of the study indicate the insufficient level 
of development of the electronic industry in Ukraine, as 
well as the need to build a sustainable partnership between 
enterprises of the electronic industry and scientific institutes 
conducting developments in the field of nanomaterials.

Thanks to the obtained research results, electronics ma-
nufacturers will be able to focus their attention on methods of 
building joint alliances with scientific institutes and increase 
the level of technology transfer in Ukraine. The results of 

the study can be used to compare the development of the 
electronic industry and the economy of European countries 
in conditions of constant crisis phenomena.

Keywords: electronic industry, semiconductors, know-
ledge economy, knowledge globalization, society informatiza-
tion, knowledge-intensive products, economy digitalization.
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The object of the study is the competitiveness of the 
economies of the Eurasian Economic Union (EAEU) coun-
tries. Assessment of the level of competitiveness is one of the 
urgent problems of the modern economy. There are still no 
uniform methods and standards in the world for defining the 
concept of «competitiveness of the economy», methods for 
its assessment and factors influencing it, which raises many 
questions regarding the comparison of the level of develop-
ment and competitiveness of world economies.

Given the comparative advantages of economies, diffe rent 
methodological approaches may produce different results in 
relation to the competitive position of a given country. In 
the course of the study, the author presented the developed 
mathematical model for calculating the competitiveness of 
the similarity and dissimilarity index, which comprehen-
sively characterizes the state of the economy of the Eurasian 
Economic Union countries. Thus, comparing the measure of 
similarity or dissimilarity of countries according to different 
methods will undoubtedly give a comprehensive idea of their 
competitiveness, as well as allow the development of an ap-
propriate and effective economic policy.

The analysis in the paper of the dynamics of the index of 
similarity and dissimilarity in the external economic activi-
ties of Kazakhstan with the EAEU countries over the years, 
it is possible to establish the trend observed in this process, 
and, consequently, to determine the strategy of international 
economic relations for the future.

The results of the study can be used by government agen-
cies that make decisions in the field of trade, economic and 
investment cooperation.

Keywords: Eurasian Economic Union, competitiveness 
assessment, macroeconomic indicators, similarity index, dis-
similarity index, mathematical model.
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Considering that the modified and improved ICT service 
becomes a commodity in the domestic and foreign markets, it 
can be said with complete certainty that the improved service 
in the domestic market, i. e. as a commodity, meets the de-
mand of domestic consumers. But the updated and improved 
ICT services’ entering foreign markets necessarily complete 
with other similar services available in those markets. Thus, 
the object of the study is new innovative ICT services that 
join the competition in the field of foreign trade and act as the 
main criterion for measuring the competitiveness of interna-
tional economic relations.

Different factors affect a competitive economy, which 
include the innovation activity, investment environment, 
effective spending, existing infrastructure, business security, 
human capital, social stability, political stability. 

World experience demonstrates that the competitiveness 
indicator of developed countries is based on technological ad-
vantages, while the competitiveness indicator of developing 
countries is based on resource advantages. The study aims to 
analyze and assess of Azerbaijan’s ICT innovations impact on 
competitiveness of foreign economic relations. In this article 
are studied:

1) the role of innovations in the ICT sector like as high-
tech field of economy;

2) the disclosure of the position of the ICT sector in the 
foreign economic activity field;

3) analysis and assessment of ICT innovations impact on 
competitiveness of foreign economic relations in Azerbaijan.

In conclusion, author suggested some recommendations 
for Azerbaijan ICT sector activity improving by innovations 
in sphere of foreign economic relations.

Author used to foreign statistical sources, as well as state 
statistical collections of Azerbaijan in this article.

Keywords: innovations, foreign economic activity, ICT 
sector of Azerbaijan, competitiveness influence, competitive-
ness assessment.
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The object of this research is the relationship between 
Transaction Costs and economic performance. Weak or un-
reliable institutions open space for corruption, generating  
a negative externality, increasing the economy’s Transaction 
Costs, inhibiting doing business, and reducing economic 
growth. Although there is a broad debate about the negative 
relationship between Transaction Costs and economic per-
formance, little is known about this relationship’s strength 
and significance. This gap occurs because most Transaction 
Costs estimates are performed at the microeconomic level. 
Besides, the few estimates of countries’ Transaction Costs at 
the national level are from different periods, which make any 
analysis unfeasible. The objective of this research is twofold. 
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First, to introduce a comparative index of the Transaction 
Costs of the countries. Second, to analyze the relationship 
between the Transaction Costs Index and economic perfor-
mance. The robustness analysis reveals that the Transaction 
Costs Index is reliable because the countries’ average varia-
tion in the ranking is relatively low (1.5 positions), serving 
as an alternative to the Transaction Costs estimates. The 
research results show a significant (p-value = 0.0054), strong, 
and negative (R = –0.746) correlation between the Transac-
tion Costs Index and the Gross National Income per capita  
of G7+BRICS countries. BRICS countries and Italy have 
lower economic performance, and higher scores on the Trans-
action Costs Index, suggesting that these countries’ institu-
tions are more inefficient than other G7 countries. These 
results reinforce the current understanding of the negative 
relationship between Transaction Costs and countries’ eco-
nomic performance. Understanding the effects of Transaction 
Costs on business activity and, consequently, on economic 
performance is extremely important for governments to pro-
mote adjustments in the regulatory environment that encour-
age business activity.

Keywords: institutions, transaction costs, economic per-
formance, composite indicators, G7 and BRICS countries.
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ДОСЛІДЖЕННЯ ВПЛИВУ ПАНДЕМІЇ COVID-19 НА СТРАТЕГІЮ ВИРОБНИЦТВА МЕДИЧНИХ ПРИСТРОЇВ ТА ЕФЕКТИВНІСТЬ 
РОБОТИ КОМПАНІЙ  сторінки 6–15

Buhlebenkosi Lunga Msweli, Muntuwenkosi Chili, Jeremiah Madzimure

Об’єктом дослідження є важливість медичних технологій та надання медичної допомоги в умовах пандемії COVID-19.
Пандемія COVID-19 спричинила багато змін у бізнесі, охороні здоров’я та суспільстві. Зміни по-різному вплинули на ключові 

галузі, вимагаючи від них адаптації до нових екологічних умов, спричинених пандемією. Це дослідження має на меті вивчити вплив 
пандемії COVID-19 на стратегію використання медичних пристроїв і ефективність фірми X, Південна Африка, а також надати реко-
мендації та інформацію щодо стратегій забезпечення безперервності після пандемії. Було вивчено якісний аналіз результатів дев’яти 
інтерв’ю з колегами щодо впливу COVID-19 на результати діяльності та стратегію компанії X. Результати тематичного аналізу 
даних інтерв’ю представлені та пов’язані з задачами дослідження. Висновки показали, що пандемія COVID-19 змусила компанію Х 
скорегувати свою стратегію, щоб узгодити її з мінливим середовищем. Однак дані показали, що невідомий характер і невизначеність 
середовища пандемії COVID-19 означає, що переналаштування стратегії відповідно до переважаючої динаміки було унікальним. 
Основні висновки цього дослідження показують, що COVID-19 сильно вплинув на фінансові показники, що значно вплинуло на 
результати діяльності компанії. Крім того, виявилося, що показники фінансової ефективності мають більший вплив, ніж показники 
нефінансової ефективності, такі як стратегічна ефективність. Основна рекомендація, яка випливає з дослідження, полягала в тому, 
щоб покращити гнучкість, універсальність і швидкість організації. Цього можна досягти за рахунок спрощення процесів, оптимізації 
процесу прийняття рішень і підвищення швидкості на ринку. Гнучкість і універсальність необхідні, щоб подолати або скористатися 
новими розробками пандемічного та постпандемічного середовища.

Це дослідження може допомогти медичним підприємствам в інших країнах налагодити свої послуги та узгодити стратегію з ура-
хуванням динамічного середовища, спричиненого COVID-19.

Ключові слова: пандемія COVID-19, економічні наслідки, охорона здоров’я, стратегія медичних виробництв, діяльність фірми.
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ВПЛИВ ПРОФЕСІЙНОГО СУДЖЕННЯ НА ВИКОРИСТАННЯ ЕЛЕМЕНТІВ МЕТОДУ БУХГАЛТЕРСЬКОГО ОБЛІКУ В УМОВАХ 
ЗАСТОСУВАННЯ МСФЗ  сторінки 16–21

Засадний Б. А., Михальська О. Л., Фещенко Є. А.

Об’єктом дослідження є професійне судження бухгалтера, яке слід розглядати як висловлення думки про відображення інфор-
мації про факти, події, операції діяльності компанії у бухгалтерському обліку і фінансовій звітності в умовах невизначеності, а також 
набуття відповідальності за результати прийнятих рішень на основі професійного судження. Висловлення професійного судження 
є неминучим при веденні бухгалтерського обліку та складанні звітності відповідно до Міжнародних стандартів фінансової звіт-
ності (МСФЗ). При використанні елементів методу бухгалтерського обліку визначено основні завдання, результати застосування,  
а також потенційні фактори впливу на формування професійного судження.

Взаємозалежність окремих елементів методу бухгалтерського обліку та професійного судження в умовах застосування МСФЗ 
призводять до виникнення інформаційних ризиків та варіативності інтерпретації облікової інформації користувачами при прийнятті 
управлінських рішень. Різноманітність операцій, фактів і подій діяльності компанії вимагає застосування різних методологічних 
підходів до формування інформації з урахуванням їх специфіки. За таких умов відсутність однозначних рекомендацій та трактувань 
спонукає бухгалтера до пошуку власної обґрунтованої позиції про доцільність застосування певних процедур та методів бухгалтер-
ського обліку для відображення інформації у фінансовій звітності. Наявність професійних знань теорії та методології бухгалтер-
ського обліку, дотримання етичних норм та компетенцій визначає рівень застосування професійного судження щодо використання 
елементів методу бухгалтерського обліку в умовах застосування МСФЗ. Практичне застосування отриманих результатів сприятиме 
визначенню єдиних методологічних підходів з метою забезпечення достовірності облікової інформації, наданої користувачам для 
прийняття управлінських рішень.

Ключові слова: професійне судження, МСФЗ, бухгалтерський облік, інвентаризація, документування, калькулювання, подвійний 
запис, звітність.

DEVELOPMENT OF PRODUCTIVE FORCES AND REGIONAL ECONOMY
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ДОСЛІДЖЕННЯ РОЗВИТКУ ЕЛЕКТРОННОЇ ПРОМИСЛОВОСТІ ТА ЕКОНОМІКИ НА ПРИКЛАДІ УКРАЇНИ  сторінки 22–25

Шишковський С. В., Семків І. В., Кашуба А. І.

Об’єктом дослідження виступає електронна промисловість та економіка на прикладі України. Стрімкий розвиток національних 
економік супроводжується впровадженням кращих інноваційних технологій і знань, що призводить до інформатизації усіх процесів 
в суспільстві. Електронна промисловість відіграє ключову роль в розвитку економік ринкових країн. І проблема світового дефіциту 
напівровідників, що є компонентами в більшості пристроїв актуалізує гостре питання розвитку електронної промисловості в Україні.

В ході дослідження використовувався метод теоретичного аналізу при вивченні електронної промисловості в Україні та статис-
тичні інструменти при виявленні та оцінюванні тенденцій розвитку промисловості в Україні. А також методи теоретичного аналізу, 
співставлення та узагальнення для загального аналізу розвитку вітчизняної економіки та графічний метод для аналізу статистичних 
даних зміни соціально-економічного стану країни та промисловості.
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PROBLEMS OF MACROECONOMICS AND SOCIO-ECONOMIC DEVELOPMENT

У запропонованій роботі досліджено розвиток ринку електронної продукції та промисловості в Україні. Отримані результати до-
слідження вказують на недостатній рівень розвитку електронної промисловості в Україні, а також необхідність побудови стійкого парт-
нерства між підприємствами електронної промисловості та науковими інститутами, що провадять розробки в сфері наноматеріалів.

Завдяки отриманим результатам дослідження підприємства виробники електроніки зможуть сфокусувати свою увагу на методах 
побудови спільних альянсів з науковими інститутами та підвищити рівень трансферу технологій в Україні. Результати дослідження 
можуть бути використані для порівняння розвитку електронної промисловості та економіки європейських країн в умовах постійних 
кризових явищ.

Ключові слова: електронна промисловість, напівпровідники, економіка знань, глобалізація знань глобалізація знань, інформатиза-
ція суспільства, наукоємна продукція, діджиталізація економіки.

DOI: 10.15587/2706-5448.2022.267273
ОЦІНКА КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ЕКОНОМІК КРАЇН ЄВРАЗІЙСЬКОГО ЕКОНОМІЧНОГО СОЮЗУ  сторінки 26–28

Bakytkan Dauletbakov, Galym Dauletbakov

Об’єктом дослідження є конкурентоспроможність економік країн Євразійського економічного союзу (ЄАЕС). Оцінка рівня кон-
курентоспроможності є однією з перспективних проблем сучасної економіки. У світі досі немає єдиних методик і стандартів визна-
чення поняття «конкурентоспроможність економіки», методів її оцінки та факторів, що на неї впливають, що викликає багато питань 
щодо порівняння рівня розвитку та конкурентоспроможності світових економік.

Враховуючи порівняльні переваги економік, різні методологічні підходи можуть дати різні результати щодо конкурентної пози-
ції певної країни. У ході дослідження автором представлено розроблену математичну модель розрахунку конкурентоспроможності 
показника подібності та несхожості, яка комплексно характеризує стан економіки країн Євразійського економічного союзу. Таким 
чином, порівняння міри подібності чи несхожості країн за різними методиками, безсумнівно, дасть вичерпне уявлення про їхню кон-
курентоспроможність, а також дозволить розробити відповідну та ефективну економічну політику.

Проведений у роботі аналіз динаміки індексу подібності та відмінності у зовнішньоекономічній діяльності Казахстану з країнами 
ЄАЕС за роки дозволяє встановити тенденцію, що спостерігається в цьому процесі, і, отже, визначити стратегію міжнародних еконо-
мічних відносин на майбутнє.

Результати дослідження можуть бути використані державними органами, які приймають рішення у сфері торговельно-економіч-
ного та інвестиційного співробітництва.

Ключові слова: Євразійський економічний союз, оцінка конкурентоспроможності, макроекономічні показники, індекс подібності, 
індекс несхожості, математична модель.
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АНАЛІЗ ТА ОЦІНКА ВПЛИВУ ІКТ-ІННОВАЦІЙ НА КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНІСТЬ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНИХ ЗВ’ЯЗКІВ: ДОСВІД 
АЗЕРБАЙДЖАНУ  сторінки 29–36

Samira Abasova

Враховуючи, що модифікована та вдосконалена послуга ІКТ стає товаром на внутрішньому та зовнішньому ринках, можна з пов-
ною впевненістю сказати, що вдосконалена послуга на внутрішньому ринку, тобто як товар задовольняє попит вітчизняного споживача. 
Але оновлені та вдосконалені ІКТ-послуги, що виходять на зовнішні ринки, обов’язково доповнюються іншими подібними послугами, 
доступними на цих ринках. Таким чином, об’єктом дослідження є нові інноваційні ІКТ-послуги, які вступають у конкуренцію у сфері 
зовнішньої торгівлі та виступають основним критерієм вимірювання конкурентоспроможності міжнародних економічних відносин.

На конкурентоспроможну економіку впливають різні фактори, серед яких інноваційна активність, інвестиційне середовище, 
ефективні витрати, існуюча інфраструктура, безпека бізнесу, людський капітал, соціальна стабільність, політична стабільність.

Світовий досвід показує, що показник конкурентоспроможності розвинутих країн базується на технологічних перевагах, а по-
казник конкурентоспроможності країн, що розвиваються, базується на ресурсних перевагах. Дослідження направлено на аналіз та 
оцінку впливу інновацій ІКТ Азербайджану на конкурентоспроможність зовнішньоекономічних відносин. У цій роботі вивчаються:

1) роль інновацій у ІКТ-секторі як високотехнологічній сфері економіки;
2) розкриття позиції сектору ІКТ у сфері зовнішньоекономічної діяльності;
3) аналіз та оцінка впливу ІКТ-інновацій на конкурентоспроможність зовнішньоекономічних відносин в Азербайджані.
На завершення автор запропонував деякі рекомендації щодо покращення діяльності сектору ІКТ Азербайджану за рахунок інно-

вацій у сфері зовнішньоекономічних відносин.
У роботі автор використав зарубіжні статистичні джерела, а також державні статистичні збірники Азербайджану.
Ключові  слова: інновації, зовнішньоекономічна діяльність, сектор ІКТ Азербайджану, вплив конкурентоспроможності, оцінка 

конкурентоспроможності.
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ДОКАЗИ НЕГАТИВНОГО ЗВ’ЯЗКУ МІЖ ТРАНСАКЦІЙНИМИ ВИТРАТАМИ ТА ЕКОНОМІЧНИМИ ПОКАЗНИКАМИ  
В КРАЇНАХ G7+BRICS  сторінки 37–42

Petr Ekel, Patricia Bernardes, Sandro Laudares, Matheus Pereira Liborio

Об’єктом цього дослідження є зв’язок між трансакційними витратами та економічною ефективністю. Слабкі або ненадійні 
інституції відкривають простір для корупції, створюючи негативні зовнішні ефекти, збільшуючи трансакційні витрати економіки, 
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перешкоджаючи веденню бізнесу та знижуючи економічне зростання. Хоча точаться широкі дебати щодо негативного зв’язку між 
трансакційними витратами та економічною ефективністю, мало відомо про силу та значення цього зв’язку. Цей розрив виникає че-
рез те, що більшість оцінок трансакційних витрат виконується на мікроекономічному рівні. Крім того, кілька оцінок трансакційних 
витрат країн на національному рівні належать до різних періодів, що робить будь-який аналіз неможливим. Це дослідження має 
двояке направлення. По-перше, ввести порівняльний індекс трансакційних витрат країн. По-друге, проаналізувати взаємозв’я-
зок між індексом трансакційних витрат та економічною ефективністю. Аналіз стійкості показує, що індекс трансакційних витрат  
є надійним, оскільки середня різниця країн у рейтингу є відносно низькою (1,5 позиції), що служить альтернативою оцінкам тран-
сакційних витрат. Результати дослідження показують значну (p-value = 0,0054), сильну та негативну (R = –0,746) кореляції між 
індексом трансакційних витрат та валовим національним доходом на душу населення країн G7+BRICS. Країни BRICS та Італія 
мають нижчі економічні показники та вищі показники за індексом трансакційних витрат, що свідчить про те, що інститути цих країн 
є більш неефективними, ніж інші країни G7. Ці результати підкріплюють поточне розуміння негативного зв’язку між трансакцій-
ними витратами та економічними показниками країни. Розуміння впливу трансакційних витрат на ділову активність і, як наслідок, 
на економічні показники є надзвичайно важливим для урядів, щоб сприяти коригуванням нормативного середовища, яке заохочує 
ділову активність.

Ключові слова: інститути, трансакційні витрати, економічна ефективність, зведені показники, країни G7 та BRICS.


